
 

 

 

Verkoper 

 
Wie zijn wij 

Motis B.V. is een toonaangevende onderneming gespecialiseerd in machinebouw in de breedste zin van 

het woord. We ontwikkelen en bouwen machines en complete installaties, verrichten onderhoud en 

reparaties en leveren (reserve)onderdelen. Dankzij onze eigen engineeringsafdeling beschikken we over 

de expertise om doelgericht in te spelen op uiteenlopende technische vraagstukken, zowel op het 

gebied van mechanisch ontwerp als besturingssystemen. 

 

Om onze groei in goede banen te leiden, zoeken wij versterking voor ons salesteam. Als verkoper bouw 

je actief aan ons relatienetwerk, vertaal je klantvragen naar technisch haalbare oplossingen en haal je 

nieuwe opdrachten binnen. Jij weet organisaties te doorgronden, toont oprechte interesse in je 

gesprekspartners en gaat voor resultaat. Herken jij jezelf hierin? Dan nodigen we je graag uit om te 

solliciteren. 

 

Wat ga je doen 

• Je vertaalt klantvragen naar technisch haalbare en passende oplossingen. 

• Je onderhoudt bestaande relaties en bouwt het netwerk verder uit. 

• Je bent verantwoordelijk voor het maximaliseren van omzet en rendement binnen jouw 

accounts. 

• Je haalt actief nieuwe klanten binnen. 

• Je beweegt soepel tussen verschillende branches en aandachtsgebieden. 

• Je communiceert uitstekend op alle niveaus: van directie tot eindgebruikers. 

• Je stelt offertes op, volgt deze op en zorgt voor een succesvolle afronding. 

 

 

Wat vragen wij 

• Enthousiasme, gedrevenheid en een sterke commerciële instelling. 

• HBO werk en denkniveau. 

• Aantoonbare ervaring in sales; ervaring in de technische sector is een sterke pré. 

• Goede kennis van technische producten en oplossingen. 

• Flexibiliteit, stressbestendigheid en een klantgerichte houding. 

 

 

Wat bieden wij 

• Een zelfstandige, afwisselende functie binnen een dynamische organisatie. 

• Marktconforme salariëring en arbeidsvoorwaarden volgens de CAO Klein Metaal. 

• Een auto van de zaak. 

• Uitstekende facilitaire ondersteuning, inclusief laptop en smartphone. 

 

Solliciteren 

Ben je enthousiast en herken jij jezelf in dit profiel? Stuur dan je CV en motivatie naar hr@motis.nl 

of reageer via het contactformulier op onze website. 
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